


QUEREMOS DARTE LA BIENVENIDA A NUESTRO 
“CENTRO DE COLABORADORES” DE MOBILITY

En COMPUTER DOS queremos compartir nuestro éxito con vosotros y 
nuestra meta es el éxito de los clientes.



Conoce las ventajas de 
formar parte del 
“Centro de Colaboradores”
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Un equipo con más de 20 años en el 
sector de la movilidad

•CALIDAD: Es el fruto de más de 20 años de I+D, obteniendo unas 
aplicaciones avanzadas y libres de errores.

•EXPERIENCIA:  Los centenares de instalaciones implementadas nos 
permite aconsejar y ofrecer la solución adecuada a cada caso.

•TRANQUILIDAD: nos ocupamos de cualquier asunto, duda o 
incidencia que pueda surgir.

Aportaremos nuestra experiencia en el 
desarrollo de tu negocio
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Apoyo constante y garantía de éxito

•FORMACIÓN: te damos formación y apoyo presencial para el 
desarrollo de tu negocio.

•GARANTÍA: te aportamos técnicos, marketing y técnicas de venta 
para garantizar la venta del producto.

•ÉXITO: El funcionamiento de las soluciones de movilidad que están 
avaladas por los clientes que actualmente trabajan con ellas.

•VALOR AÑADIDO: dispone de un enlace integrado con el ERP de Sage
Logic Control y no requiere actualización cuando cambie la versión.

Participaremos activamente en  el desarrollo 
de tu negocio
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SISTEMA DE TRABAJO

•Gestión directa de la venta y la puesta en marcha en sus clientes.

•Formación comercial y técnica (si se requiere). Manual de ventas 
de productos y aplicaciones.

•Soporte comercial telefónico y/o telemático.

•Apoyo constante durante la operación.

•Web específica para consultas y confección de presupuestos.
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BENEFICIOS APORTADOS AL PARTNER

•Valor añadido a los servicios y productos que ofrecemos. 

•Evitamos la venta y la entrada de competidores en nuestros 
clientes o posibles clientes.

•Ingresos y comisiones adicionales por la venta y  por los servicios 
de mantenimiento.

• Sector en constante crecimiento que permite asegurar las ventas 
a corto y medio plazo.

•Productos complementarios a los que ofrecemos actualmente. 

•Zona comercial geográfica propia.
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BENEFICIOS APORTADOS AL CLIENTE

• Solución global que permite disponer de un único proveedor 
tecnológico.

• Solución estándar “llaves en mano” que reduce 
considerablemente los costes y el tiempo de implantación.

• Herramienta flexible que permite adaptarse a las necesidades 
específicas del cliente.

• Integración. Producto completamente integrado al resto de 
productos de la colección  LOGIC CLASS

• Experiencia de más de 20 años en  este sector.

•Tecnología. Desarrollado bajo el entorno actual y estándar del 
mercado.



A CAMBIO DE….TU COLABORACIÓN 
ACTIVA

•CON EL NEGOCIO: desarrollando un plan conjunto y mantener el 
compromiso con nosotros

•CON LA ACTIVIDAD COMERCIAL Y DE MARKETING: incentivando al 
equipo comercial a la dedicación de la venta de la solución y siendo 
proactivos en las diversas campañas de marketing a vuestros actuales y 
futuros clientes.
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CADA COLABORADOR…CON SU PARTNER

•Sabemos que cada colaborador es diferente y por ello hemos 
establecido 2 niveles, dependiendo de tu actividad con nosotros:

•La función del colaborador o partner es la venta de la solución 
mobility a clientes finales. Nuestra implicación va desde el 
asesoramiento hasta el soporte pos arranque de la aplicación.

Para nosotros los Partners
son  el Canal de Valor de COMPUTER DOS



JUNTOS HAREMOS UN 

GRAN EQUIPO!

¡LLÁMANOS Y TE 
INFORMAREMOS!
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